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Sprawdz nasza aktualng oferte, mamy ponad 280 produktéw

wejdz na www.mimari.pl
tel. (71) 78 64 711, tel. 792 202 456, mimari@mimari.pl

Nie przedpij szansy’

WYPRZEDZ KONKURENCJE

Kryzys moze wydawac sie najwiekszym zagrozeniem, jakie czyha na branze
kosmetycznqg w Polsce.
TYMCZASEM PRAWDZIWA PRZESZKODA W ROZWOJU WSPOtCZESNEGO
SALONU JEST NIEZROZUMIENIE AKTUALNYCH POTRZEB RYNKU | OTOCZENIA
BIZNESOWEGO, W JAKIM FIRMA FUNKCJONUJE.

Rynek ustug kosmetycznych jest innowacyjny i dynam-
iczny. Niewatpliwy wptyw na jego rozwdj ma wzrost
znaczenia nowoczesnych technologii i Internetu w
naszym zyciu. Dlatego nie da sie dtuzej udawac, ze
jesteSmy w stanie efektywnie zarzadzac¢ firma bez
wprowadzenia niezbednych zmian. To co sprawdzato
sie jeszcze pare lat temu, wspoétczesnie nie ma racji
bytu. Komputeryzacja pracy w Salonie, umozliwienie
klientom zapisania sie na wizyte za posrednictwem
Internetu, zarzadzanie bazami pracownikow i produk-
tow staja sie dzisiaj koniecznoscia.

W DOBIE INTERNETU PODSTAWOWYM
NARZEDZIEM CODZIENNEJ PRACY SALONU
POWINNA BYC INTUICYJNA APLIKACJA OR-

GANIZUJACA JEGO PRACE

W PELNYM ZAKRESIE

Tego typu narzedziem jest Aplikacja Gabi.NET.pl, pro-
gram jest jednoczesnie terminarzem wizyt, czytelnym
grafikiem pracy, baza wiedzy o klientach, ustugach,

a takze narzedziem do tworzenia skutecznej kampanii

promocyjnej Salonu. Wazne jest rowniez pozost-
awanie na biezaco z aktualnymi trendami na ryn-
ku. Wtasciciel Salonu powinien posiadac specjal-
istyczna wiedze z zakresu marketingu, ekonomii,
organizacji i zarzadzania. Zachecamy do regularnego
odwiedzania serwisu branzowego Gabi.NET w sieci,
www.gabi.net.pl, ktory jest przewodnikiem w now-
oczesnym zarzadzaniu Salonem Beauty. W zaktadce
Vademecum znajdziemy bezptatne materiaty eduka-
cyjne i informacyjne zawierajace pakiet praktycznych
wskazowek dotyczacych efektywnego prowadzenia
Salonu, takie jak: interaktywne kursy, przydatne
formularze i przepisy prawne oraz aktualne raporty.
Gabi.NET w sieci to kompleksowe zaplecze wspiera-
jace sprawne funkcjonowanie wspotczesnego Salonu.

Zapraszamy do wspétpracy.
Natalia Waldowska

Specjalista ds. PR i marketingu
Gabi.NET w sieci

Wydawca

Gabi.NET sp. Z 0.0.

ul.Dabrowskiego 247/249
93-231 Lo6dz

X

tel. 506 024 106

® ¢ |

biuro@gabi.net.pl

www.gabi.net.pl
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awdzony przepis na sukces

Garsc wiedzy, spora porcja doswiadczenia i szczypta otwartosci na
nowoczesne rozwiqzania usprawniajqce prace Salonu, to niektore sktadniki
przepisu gwarantujqgcego pozytywne zmiany w Salonie.

WIEDZAO TYM WLASCICIELE SALONOW NA CO DZIEN KORZYSTAJACY
Z NOWOCZESNYCH NARZEDZI ULATWIAJACYCH ICH PRACE, TAKICH JAK
APLIKACJA Gabi.NET.pl.

Nic bardziej nie przeszkadza w drodze do sukcesu Salonu niz bierna postawa, spadek tempa jego rozwoju

i zamykanie sie na nowoczesnos¢. Czasy sie zmieniajq, dlatego w dobie Internetu i rozwoju nowoczesnych
technologii, podstawowym narzedziem pracy swiadomie prowadzonego Salonu powinien by¢ program or-
ganizujqcy jego prace w petnym zakresie. Nie dziwi zatem fakt, ze Aplikacja Gabi.NET.pl znajduje coraz
wiekszq liczbe zwolennikow, ktorzy zmienili raz na zawsze swoje podejscie do zarzqdzania Salonem.
O opinie poprosilismy uzytkownikéw Aplikacji Gabi.NET.pl - programu do zarzqdzania Salonem w systemie

on - line.

Na pytania odpowiada Pani Renata Ogiela-Groneberg -
wtascicielka 2 Salonéw urody, w Krotoszynie

i Kozminie Wielkopolskim. Od 2005 roku prowadzi Salon
kosmetyczno - fryzjerski oferujqcy ustugi

z dojazdem do Klienta.

DLACZEGO ZDECYDOWALA SIE PANI NA KORZYSTANIE
Z APLIKACJI GABI.NET.PL?

Juz przed otwarciem pierwszego salonu szukatam
czegos$ co pozwolitoby mi usprawnié jego prace,

a po otwarciu drugiego okazato sie to koniecznoscia.
Wczesniej trudnosci sprawiato mi: ogarniecie grafikow
pracownikow, baz klientow, przyjmowanie rezerwacji,
czasami czutam sie zupetnie bezradna i jakbym tracita
kontrole. Dlatego tez w tym samym dniu gdy wpadta
mi w rece reklama Aplikacji Gabi.NET.pl zadzwonitam
i juz za dwa dni miatam umowione spotkanie

i podpisang umowe.

KTORE FUNKCJE PROGRAMU CENI PANI NAJBARDZIEJ?

Aplikacja ma kilka funkcji bez ktorych nie wyobrazam
sobie kierowania salonem np. modut klienci, dzieki
ktoremu bardzo szybko moge sprawdzi¢ jaki byt os-
tatni zabieg, ktory z pracownikéw go wykonywat, co
doktadnie byto aplikowane, jak rowniez szybko dodac
nowych Klientow. Btyskawicznie mozna réowniez
sprawdzic jaki obrot robi dany pracownik, ile ma ocze-
kujacych zabiegdw, ile wykonanych. Dostepnos¢ tej
aplikacji z kazdego urzadzenia, ktore ma dostep do
Internetu sprawia, ze nic nie umyka mojej uwadze.

JAK ZMIENILA SIE SYTUACJAW SALONIE OD KIEDY KORZYSTA
PANI Z APLIKACJI?

Od kiedy uzywamy Aplikacji Gabi.NET.pl Klienci nie
zapominaja o wizycie w salonach poniewaz pomaga im

w tym przypomnienie SMS wysytane dzien wczesniej.
Dla pracownikéw rowniez jest to wygodne i funkc-
jonalne - Klienci wiedza, ze nawet pod nieobecnosé
swojej ulubionej kosmetyczki lub fryzjerki ich prefer-
encje w zabiegach zostang uszanowane. W tej chwili
nie wyobrazam sobie abym mogta kierowa¢ dwoma
salonami bez Aplikacji Gabi.Net.pl - po prostu czuje,
ze trzymam reke na pulsie caty czas.

Na pytania odpowiada Pani Blanka Naborowska
wtascicielka Salonu Estetyka Day SPA w Piasecznie przy
ulicy Sienkiewicza 6.

JAK APLIKACJA GABI.NET SPRAWDZA SIE
W CODZIENNEJ PRACY SALONU?

Aplikacja znajduje coraz wigksze zainteresowanie
wsrod Klientek zapisujacych sie na zabiegi do naszych
salonow Spa. Najbardziej cenie sobie funkcje zapisow
on-line: Klientka o kazdej porze dnia moze zapisac sie
na dowolnie wybrany zabieg. Z pozycji wtasciciela
salonu bardzo fajna opcja, a zarazem przydatna jest
kalendarz zapisow, ktory mozna zdalnie z kazdego
miejsca na $wiecie otworzy¢ i zobaczyc¢ jak wyglada-
ja zapisy. Dodatkowo bardzo sobie cenie statystyki
Klientow, SMS’y, mailingi.

DLACZEGO WYBRALA PANI PROGRAM ON-LINE?

Idac za nowoczesnoscia, chcieliSmy zaproponowac
naszym Klientom dogodne rozwiazania, utatwiajace
zapisy. W dobie smartphonow, tabletow, ogolnie
dostepnego Internetu aplikacja on-line bardzo utawia
dokonanie zapisu.

CO ZMIENILO SIE W PANI SALONIE OD KIEDY ZACZELA PANI
PRACE Z APLIKACJA GABI.NET.PL?

Trudno powiedzie¢ czy cos sie zmienito, na pewno
telefon na recepcji dzwoni rzadziej, ale nie znaczy to,
ze spadta ilos¢ Klientek, z dnia na dzien mamy coraz
wiecej nowych, natomiast state Klientki zaczynaja
korzysta¢ z zapisow on-line, a Panie Recepcjonistki
mogg poswieci¢ wiecej czasu na obstuge Klientow
bedacych w naszym salonie.

Na pytania odpowiada Pani Beata Matecka, ktora jest
wtascicielkq Salonu Amarone w todzi przy ul. Biatos-
tockiej 7.

DLACZEGO WYBRALA PANI WLASNIE APLIKACJE
GABI.NET.PL?

0Od dawna szukatam aplikacji zarzadzajacej salonem
kosmetycznym. Codzienne zabieganie, zycie w pospie-
chu oraz rosnace wymagania Klientow spowodowaty,
iz zaczetam szukac¢ narzedzi, ktére pomogtyby mi w
zarzadzaniu firma. Jest to wygodne, nie musze ze soba
dzwigac kalendarza. Gdy chce powroci¢ do historii
wizyt danego Klienta, nie musze kartkowac ksiegi od
poczatku roku. Pamiec jest ulotna, zatem warto trzy-
mac takie informacje w miejscu, do ktorego jestesmy
w stanie zajrze¢ z kazdego miejsca na ziemi.

JAKIE FUNKCJONALNOSCI APLIKACJI GABI.NET.PL
NAJBARDZIEJ PANI CENI?

- elektroniczny kalendarz wizyt - dzieki kilku réznym
widokom kalendarza wszystko jest pod kontrola - nie
musze goraczkowo szukac¢ wolnych terminow, gdy
Klienci dzwonia i o to prosza - kilkoma kliknieciami
zatatwie kazda tego typu sprawe.

- zestawienie wizyt - po dtuzszej przerwie Klientka
przyszta na zabieg i prosi o powtorke ostatniego
zabiegu, gdyz byta z niego zadowolona - dzigki zest-
awieniu wizyt, moge szybko sprawdzi¢, nie tylko
ostatnig wizyte i koszt jaki ponidst Klient, a takze
cata historie wszystkich spotkan. Do wszystkich wizyt
moge dodawac¢ wewnetrzne notatki i odczytywac je
w dowolnej chwili. Klient ceni to, ze wszystko o nich
pamigetam.

- statystyki obrotu - to chwila, jaka musze poswiecic,
aby moc odczytad statystyke obrotu miesiecznego

i rocznego dla swojej ksiegowej. Oszczedza to czas
w porownaniu do wczesniejszej biurokracji, ktorej
nikt z nas nie lubit.

- przypomnienia o umoéwionych wizytach - nie musze o
tym pamietac. System poprzez wysytke SMS sam przy-
pomina Klientowi o jego wizycie. Gdy co$ wypadnie
Klientowi i nie moze przyjs¢, czesciej teraz pamieta,
aby zadzwonic i odwotac wizyte. W to miejsce mam
jeszcze szanse zapisac na spotkanie inng osobe.

Dziekujemy za rozmowy.
Wszystkim naszym Klientom
Zyczymy sukcesow
w prowadzeniu biznesu.
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Intuicyjna Aplikacja

do zarzadzania Salonem

D www.gabi.net.pl @ tel. 882 143 936 &marketing@gabi.net.pl
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APLIKACJA Gabi.NET to:

KORZYSCI W ZARZADZANIU SALONEM

e Czytelny terminarz oraz dane
kontaktowe do klientow

e Automatyczne powiadomienia
o wizytach minimalizuja ilos¢
nieodbytych wizyt

e Wtasny program lojalnosciowy -
rabaty, bony

e Nowoczesna komunikacja - SMS,
mailingi/NL, zapisy on-line.

e Czytelny grafik pracy - zliczone
przepracowane godziny, dni urlopu oraz
zwolnien lekarskich

e Statystyki obrotu Salonu w tym: klienci,
zabiegi, pracownicy, produkty

e Zdalna koordynacja pracy Salonu, bez
koniecznosci bycia w nim

KORZYSCI BIZNESOWE DLA SALONU

e Narzedzia do dziatan e-marketingowych

w obrebie swojej bazy - wigksza

aktywnosc klientow, pozyskanie nowych

klientow

e 7wiekszenie rentownosci Salonu
poprzez efektywniejsze, Swiadome
zarzadzanie

DOSTEP DO STATYSTYK

e Budowanie relacji z klientem
e Wzmacnianie wizerunku Salonu

e Sprawna komunikacja z klientem

zrodta wiedzy do swiadomego zarzadzania Salonem

Statystyki pracownikow
Statystyki klientow
Statystyki obrotu
Zestawienie wizyt

Raporty kasowe
Prowizje dla pracownikow

NARZEDZIA PROMOCYJNE DOSTEPNE Z POZIOMU APLIKACJI:

= O

Mechanizm do Powiadomienia
masowej wysytki SMS/E-mail
Newsletterow 0 wizycie
(Modut (Modut
Komunikacja) Komunikacja)

s & @

SMS o tresciach Programy Funkcja zapisow
informacyjnych lojalnosciowe on-line
oraz (Modut Produkty) (aktywna
marketingowych Z poziomu strony
(Modut www Salonu)

Komunikacja)
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Rozwin skrzydta pomimo kryzysu

Prowadzenie Salonu kosmetycz-
nego w dzisiejszych czasach to z
pewnoscia duze wyzwanie. Kryzys
gospodarczy, liczna konkurencja,
nowe wymagania i oczekiwania
klientow na pewno nie pomagaja
spac spokojnie wtascicielom Sa-
londw. Prawdziwym zagrozeniem
jest jednak niezrozumienie ak-
tualnych potrzeb rynku i otocze-
nia biznesowego w jakim Salon
funkcjonuje. To wtasnie bierna
postawa i spadek tempa rozwoju
Salonu przyczyniaja sie do zm-
niejszenia

ODPOWIEDNIE
ROZWIAZANIA
WPROWADZA
NOWOCZESNOSC, KTORA
JEST WSZECHOBECNA
W ZYCIU CODZIENNYM,
DZIEKI TEMU
USPRAWNIMY PRACE
SALONU, POPRAWIMY
KOMUNIKACJE Z
KLIENTEM | OCZYWISCIE
WPLYNIEMY NA
RENTOWNOSC FIRMY.

zyskow i pozycji na rynku ustug
kosmetycznych.
Wtasnie teraz, kiedy na rynku

widoczny jest kryzys, mozna
uzyskac przewage nad uspiona
konkurencja. Mimo, ze gospodar-
ka zwolnita, Salony nadal powin-
ny sie rozwijac i to jest dobry mo-
ment na inwestycje. Wptyna one
zarowno na jakosc swiadczonych
przez nas ustug, wizerunek,

APLIKACJA GABI.NET.PL
POZWALA NA TWORZENIE
SPERSONALIZOWANYCH
KAMPANII
MARKETINGOWYCH,
DZIEKI KTORYM
NAWIAZEMY KONTAKT
Z KLIENTEM | ZBUDUJEMY
JEGO LOJALNOSC WOBEC
SALONU.

a takze usprawnia zarzadzanie
firma. Odpowiednie rozwigzania
wprowadza nowoczesnosc, ktora
jest wszechobecna w zyciu codzi-
ennym, dzieki temu usprawnimy
prace Salonu, poprawimy komu-
nikacje z klientem i oczywiscie
wptyniemy na rentownos¢ firmy.

CZASY SIE ZMIENIAJA! OTWORZ
SIE NA NOWE TECHNOLOGIE.

W obecnej rzeczywistosci musimy
zaczac inwestowac w nowoczesne

technologie, bo wtasnie wzrost
ich znaczenia w ostatnich lat-
ach wygenerowat nowe potrzeby
naszych Klientow. Doskonatym
narzedziem odpowiadajacym na
potrzeby rynku jest internetowa
Aplikacja Gabi.NET.pl. Wdrozenie
programu jest banalnie proste i
pozwoli zapanowac nad wszyst-
kimi aspektami zarzadzania
Salonem, zaoszczedzi czas,
pieniadze, zbuduje trwate relac-
je z naszymi klientami i zwiekszy
rentownos¢ Twojego Salonu.

CZAS NA DOPIESZCZANIE
SWOICH KLIENTOW.

Zadowolony klient to podstawa
dobrze prosperujacego Salonu,
taki klient nie tylko chetnie do
nas wroci, ale z pewnoscia pol-
eci nas swoim znajomym. Ap-
likacja Gabi.NET.pl pozwala na
tworzenie spersonalizowanych
kampanii marketingowych, dzieki
ktorym nawigzemy kontakt z
klientem i zbudujemy jego lo-
jalnos¢ wobec Salonu. Wysytanie
przypomnien SMS/E-mail o wizy-
cie, mailingi promocyjne, SMS’y
o tresciach informacyjnych czy
marketingowych, mozliwos¢
tworzenia programow lojal-
nosciowych, to dzisiaj podstawa

pozytywnych relacji z klientem.
Istotne jest rowniez umozliwienie
klientom zapisania sie na wizyte
on-line. W ten sposob beda mo-
gli w kazdym momencie, nie
wychodzac z domu, sprawdzic¢
dostepnosc¢ wolnych terminow
i zapisa¢ sie na wizyte. Ponad-
to dzieki Aplikacji Gabi.NET.pl
przechowujemy historie wizyt
kazdego klienta, to pozwala na
profesjonalne przygotowanie sie
do kazdej nastepnej wizyty, a w
oczach klienta czyni z nas ek-
spertow.

Jako specjalistom w swojej
dziedzinie wtascicielom Salonow
powinno zalezec¢ przede wszyst-
kim na ciggtym rozwoju, tylko
w ten sposob mozna zapewnic
klientom jakos¢ ustug, ktorych
oni oczekuja i stabilng pozycje
na rynku. Powiadomienia SMS

APLIKACJA GABI.NET.PL
POZWALA NA WSPIERANIE
DZIALAN SPRZEDAZOWYCH
W SALONIE. DZIEKI NIEJ
MAMY ELEKTRONICZNY
PODGLAD PRZEBIEGU
SPRZEDAZY | STANOW
MAGAZYNOWYCH.
POZWALA NA BIEZACE
SLEDZENIE POSTEPOW
SPRZEDAZY |
ZAPOTRZEBOWANIA
NA NOWE KOSMETYKI,
ZAINTERESOWANIA
KONKRETNA MARKA
CZY KATEGORIAMI
PRODUKTOW

czy zapisy on-line to rozwiaza-
nia, ktére wprowadzito juz wie-
lu wtascicieli Salondw, dlatego
nie ma na co czekac. Utatwia
one zycie klientom, ale rowniez
zminimalizuja ryzyko nieodby-
tych wizyt, dzieki czemu Salon
zaoszczedzi czas i pieniadze.

OPROGRAMOWANIE
NIE JEST PRZYPISANE
DO JEDNEGO
KOMPUTERA, MOZESZ
Z NIEGO KORZYSTAC
MAJAC DOSTEP DO
JAKIEGOKOLWIEK
KOMPUTERA LUB
TELEFONU Z DOSTEPEM
DO INTERNETU.

SPOSOBY NA DODATKOWE DO-
CHODY!

Szeroka oferta kosmetykow
na rynku detalicznym pow-
oduje zagubienie klientow we
wtasciwym doborze pielegnacji
domowej i to daje kosme-
tyczce przewage. Jako ekspert
w pielegnacji idealnie dobier-
ze zestaw kosmetykow swojej
klientce, a produkty detaliczne
kupione w Salonie sg idealnym
przedtuzeniem pielegnacji pro-
fesjonalnej. | to jest gtéwny
czynnik majacy wptyw na
wzrost zainteresowania produk-
tami profesjonalnymi w wersji
detalicznej. Zatem jest to dob-
ry moment na inwestowanie w
sprzedaz detaliczna. Aplikacja
Gabi.NET.pl pozwala na wspi-
eranie dziatan sprzedazowych
w Salonie. Dzieki niej mamy
elektroniczny podglad prze-
biegu sprzedazy i stanow mag-
azynowych. Pozwala na biezace
sledzenie postepow sprzedazy i
zapotrzebowania na nowe kosme-
tyki, zainteresowania konkretna
marka czy kategoriami produk-
tow. To znacznie podnosi wyda-
jnosc sprzedazy, mozemy mierzyc
jej dynamike i w pore reagowac.

NIEOCENIONA WYGODA SYs-
TEMU ON-LINE

Wybierajac nowoczesne opro-
gramowanie do Twojego Salonu
pamietaj aby byta to aplikacja

funkcjonujaca w systemie on-
line. Dzieki temu masz nieprzer-
wany wglad w aktualng sytuac-
je Salonu, uzyskujesz biezacy
dostep do raportow pracown-
iczych, klienckich czy maga-
zynowych, z dowolnego miejsca o
kazdej porze. Uzywajac aplikacji
on-line Twoje dane sa bezpieczne,
zapisywane i przechowywane na
bezpiecznych serwerach. Opro-
gramowanie nie jest przypisane
do jednego komputera, mozesz
Z niego korzysta¢ majac dostep
do jakiegokolwiek komputera lub
telefonu z dostepem do Inter-
netu.

Aplikacja Gabi.NET.pl ma w so-
bie niesamowity potencjat i daje
szanse na rozwoj Twojego Salonu.
Nowe uproszczone podejscie do
zarzadzania i kontaktu z klientem
jest niezbedne w poruszaniu sie
po coraz bardziej wymagajacym
rynku. Nie przespij swojej szansy,
pamietaj, ze Salon zarzadzany
efektywnie i nowoczesnie, jest
miejscem, ktore potrafi zatrzy-
mac klientow na dtuzej.

Natalia Waldowska
Specjalista ds. PR i marketingu
Gabi.NET w sieci

www.gabi.net.pl
marketing@gabi.net.pl

tel: 882 143 936
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Mini stowniczek TechnoBEAUTY

Aplikacja internetowa:

jest programem on-line znajdujacym sie na serwerze

i komunikujacym sie z uzytkownikiem za pomoca
przegladarki internetowej. Inaczej mowiac jest to zwykta
statyczna strona internetowa, ale wchodzaca w interakcje
z uzytkownikiem, czyli osoba uzytkujaca aplikacje/
program on-line otrzymuje odpowiedz programu na swoje
wykonywane czynnosci. Dostep do aplikacji mamy przez

caty czas, warunkiem jest potaczenie z Internetem.

Serwer:

jest to taki centralny komputer, ktory swiadczy ustugi
dla innych komputerdw potaczonych siecig, np. za
posrednictwem Internetu. Zadaniem serwera jest bezpieczne

przechowywanie i udostepnianie zasobow, danych.

Moduty aplikacji:
to oddzielne funkcjonalnosci, ktore przywotuja odpowiednie
tresci, dane. Modutowa budowa aplikacji jest elastycznym

narzedziem dopasowanym do potrzeb uzytkownika, utatwia
zarzadzanie danymi.

Program on-line:

jest to program, ktérego uzywamy za posrednictwem
Internetu, a doktadniej dzieki przegladarkom
internetowym. Gtowna zaleta programu on-line jest
mozliwos¢ korzystania bez jego wczesniejszej instalacji
czy pamietania o regularnych uaktualnieniach, jak np.
korzystanie z dostepu przez Internet do konta bankowego
czy poczty elektronicznej. Dostep do niego uzyskujemy za
posrednictwem okreslonej strony, gdzie mamy zatozona
skrzynke. Uzywanie takich oprogramowan sprawia, ze nie
musimy martwic sie zadnymi problemami technicznymi.

E-marketing:

marketing internetowy, forma marketingu, uzywajaca
jako srodka przekazu Internetu i stron WWW. Stuzy do
przestania informacji marketingowej i pozyskania klientow.
Przyktady marketingu internetowego to: mailing promocyjny
inaczej e-mail marketing - Newsletter, banery, reklamy
multimedialne, rézne formy reklam zamieszczane na

stronach internetowych, e-mail spam itp.

E-komunikacja:

forma marketingu bezposredniego wykorzystujaca poczte
elektroniczng jako narzedzie komunikacji z Klientem.

Obejmuje miedzy innymi: wysytke wiadomosci e-mail,
zarzadzanie bazami adresow e-mail, tworzenie i rozbudowa
baz adresow, obstuga informacji zwrotnych, przygotowywanie
tresci oraz kreacji wiadomosci e-mail. Najpopularniejszymi
narzedziami e-komunikacji sa: Newsletter, dzienniki
elektroniczne, reklamy w wiadomosciach e-mail.

Newsletter:

To forma elektronicznego listu, biuletynu za posrednictwem
ktorego nasi Klienci otrzymuja informacje od Salonu.
Inaczej mowiac jest to ustuga, polegajaca na wysytaniu na
adres osoby (subskrybenta) zapisujacej sie na Newsletter -
powiadomienia o nowosciach, wydarzeniach czy promocjach
w naszym Salonie.

Przypomnienia SMS / e-mail:

element komunikacji z Klientem, powiadomienia
pozwalajace w szybki sposob informowac Klienta o istotnych
kwestiach, np. o terminie najblizszej, zaplanowanej wizycie
w naszym Salonie. Dzieki informacjom przesytanym na
telefon komorkowy lub poczte e-mail nic nie umknie uwadze

Klientdw, a ptynnos¢ komunikacji zostaje zachowana.

Przeglgdarka internetowa:

nazywana tez przegladarka WWW, to program komputerowy
stuzacy do pobierania i wyswietlania stron internetowych,
a takze odtwarzania plikow multimedialnych. Przyktady
przegladarek internetowych: Internet Explorer, Google

Chrome, Mozilla Firefox, Safari, Opera.

Zapisy on-line:

najprosciej sa to ,,zapisy za posrednictwem Internetu”,
to funkcja pozwalajaca Klientowi z dowolnego miejsca,
o kazdej porze zapisac sie na wybrana ustuge w naszym

Salonie przez nasza strong WWW.

Portal, serwis internetowy:

(ang. Website) grupa powiagzanych ze soba stron w celu
poszerzenia funkcjonalnosci, tematyki danej strony
internetowej. Poza trescia statyczng, maja czesto sekcje
wiadomosci oraz mozliwosci logowania sie, zapamietywania
preferencji odbiorcow. W serwisie moga wystepowac takie
elementy jak: formularze czy aplikacje. Serwisy moga by¢
tematyczne poswiecone jednemu zagadnieniu, lub ogdlne
zajmujace sie kilkoma tematami.

Pl'zyjedi na szkolenie
| Zastosuj wiedze,

ktora zwiekszy twoj zysk

Sekrety zdobywania
nuw'ych kllentnw

ebuje ek

puste gabinety?

Szkolenie z nowych technik marketingowych, ktére pokonaja
twiojg konkurencje.

Mauczysz sie nowych, efektywnych technik reklamowania twoich
usiug przy malym budzecie. Dostaniesz gotowe rozwiazania, kidre
pozwolg ci tatwo zachecié nowych klientdw do twego salonu.
Zapomnij o znizkach!

Zobacz jak mo2esz sie wyrdZnid na tle twoje| kenkurenc)il

Data: 17.09.2013, Warszawa, cena 327 PLN
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Sale up'

12 CLOS(

Szkolenie ze sprawdzonych sposobdw na polecanie
dodatkowych produktdw i ustug salonu beauty.

Poznasz sprawdzone sposcby na to jak proponowad klientom
dodatkowe produkty | ushugi, by zadowolony klient cheiat kupowad
wigcej | polecat ciebie znajomym.

Zaczni nowy rozdziat sweqo biznesu i naucz ske prostych sposobéw
prezentowania twojej oferty!

Data: 15.10.2013, Warszawa, cena 327 PLN

Beauty Team 2 0

Ll } I-

Szkolenie z rekrutacji | motywowania pracownikow salonu
beauty.

Otrzymasz konkretny plan dziatania jak efektywnie motywowad
pracownikdw do zwiekszania sprzedazy oraz dokladny przepis na
zatrudnienie najbardzie] perspektywicznych pracownikdw do twega
zespolu

Skonficz ze starymi przyzwyczajeniami, zacznij dziatad wedlug
nowego modelu | zobacz jak to wplynie na twdj sukces w biznesie!

Data: 5.11.2013, Warszawa, cena 327 PLN

Szczegolowe informacje | duZzo darmowej wiedzy
na temat zwiekszania efektywnosci salonu beauty:

www.szkolenia.spainstytut.pl

Tapisz sie 4

na 3 szkolenia
a otrzymasz prezent
0 wartosci 157 PLN

krokow
skutecznej sprzedaiy
— szkolenie na DVD

Bgdz zawsze
na 100%

Marta Filon,
trener biznesu
spa&beauty

Zobacz co uczestnicy mowia
o moich szkoleniach:

Siedea podana w pigulee,
Lerae Lvlko musey wprowadad
oy WA '

Jola, Warszawa
WMie spodeiewatam sie
rew jeden deien moge 51
tvle nauceyd”

Agnieszha, Gliwice
SMajbardeie) podobaby mi sie
wiceenia prakiveene, dezieki
cremu odkrylam swoje bledy,
ktdrveh nie bylam swiadoma”

Mugda, Zyrardiow
LBardeo wartosciows
sekalenie, uswiadomitem
sobie, 2e mam duzo pracy
|!.'h|\|'l .;“'-’I'llll'ln.

WIEIT o T | -..-.l .-'.!-.'.-'.l.'

Andrzef, Warszawa



& gavinet

aplikacja

Internetowa Aplikacja
Gabi.NET.pl
Do zarzadzania Salonem

« Przejrzysty terminarz wizyt

« Czytelny grafik pracy

« Bezpieczna baza danych o Klientach

« Funkcja powiadomien SMS/E-mail o terminach wizyt

« Uporzadkowany katalog ustug

« Wiarygodne raporty i statystyki obrotu

« Narzedzie do wysytki Newsletterow

« Baza danych o produktach z opcjg sprzedazy detalicznej

« Komunikacja SMS o tresciach informacyjnych oraz marketingowych

Pobierz wersje demo
Testuj bezptatnie przez 14 dni

www.gabi.net.pl
marketing@gabi.net.pl

tel: 882 143 936




